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Inteligencia de Negocios
Ventas y Cuentas por Cobrar

Tablero de control completo desarrollado en Microsoft
Power BI®, y disponible en web por lo que puede ser
accedido desde cualquier dispositivo con conexion a
internet. Ademas, permite ser compartido en tiempo

real por diferentes usuarios de la misma organizacién
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VENTAS

© Intermig |

VENTAS

1.1 Top 5 de Productos y
Servicios

Vendidos en doélares (afio actual
vs anterior vs objetivos).

Top 5 de Ventas

Productos y subcategorias en
—  (ddlares (afo actual vs anterior vs
objetivos).
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Actual Afio Anterior Objative
Acumulado Mes Acumulado Mes ’ i
15,64 mill. 1,05 mill. 21,72 mill, 1,65 mill ol

Top 5 Productos y Servicios mas vendidos del Mes Top 5 Productos y Servicios mas vendidos del Periodo
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VENTAS

% Intermix

VENTAS

RENDIMIENTO

PRODUCTOS Y SERVICIOS

UMNIDAD DE NEGOCIOS

CLIENTES

CARTERA - VENCIMIENTO

CARTERA - CONTROL
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1.2 Top 5 de Productos y
Servicios

Vendidos en unidades (afio actual
vs anterior vs objetivos).

Anterior Actual Vs

Anterior %
Mes Acumulado Mes

1,09 mill. 0,07 mill. 1,48 mill. 0,11 mill. . = 74 A)

1482 667

Top 5 Productos y Servicios mds vendidos del Mes Top 5 Productos y Servicios mas vendidos del Periodo
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VENTAS

1.3 Ventas por Unidades

Ventas realizadas por las unidades de Negocios en
ddlares (afio actual vs anterior vs objetivos).

Mes:

Actual Afio Anterior jeti Actual Vs
Anterior %

Acumulado Mes Acumulado Mes
16 mil 0,
15,64 mill. 1,05 mill. 21,72 mill. 1,65 mill. 72 /O

Total Ventas del Mes Total Ventas Acumulado

@acnal QOcEtvo

Total Ventas Acumulado

Agencias:
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VENTAS Clientes 0-30 Clientes 31-60 Clientes 61-90 Clientes + 91 CxC mis alta
194 36 61 248.974

ANALISIS DE VENCIMIENTO
0-30 .60

1.4 Ventas por cliente

Ventas realizadas por Clientes en
dolares (afio actual vs anterior vs
objetivos).

959
205
2029

aTen A 4403
1.259.192 191.993 111.074
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CUENTAS POR COBRAR

@ Cartera Vencida
Muestra el analisis de vencimiento

0 2 —* 230,60,90ymas de 90 dias que

mantienen los clientes..
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VENTAS Clientes 0-30 Clientes 31-60 Clientes 61-90 i + CxC més alta
769 194 36

2.1. Control de la Cartera [

Muestra el saldo actual, cuanto
representan lo autorizado en el SRl y lo
contabilizado, impuestos por cobrar (ICE
e IVA), valores garantizados dentro del
mes y del periodo actual.

ANALISIS DE VENCIMIEN
NTHCMIENT)
CARTERA . CONTROL

Empresas Agencias: Vendedor: A Mes:
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CONTROL DE FACTURAS AUTORIZADAS SRI Y CONTABILIZADAS SALDO DE CARTERA DEL PERIODO

VENTAS CEIME

& ET00 T8 1.772.056

204.883

CONTROL DE FACTURAS AUTORIZADAS SRI Y CONTABILIZADAS | ropRoS PERIODO ACTUAL
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FINANCIERO PRODUCCION

TALENTO
HUMANO

FACTURACION
-ELECTRONICA™

Garantia
Mas de 80 médulos Soporte Técnico
Desarrollos personalizados






